Jenny och Gun stöttar kvinnors företagande

Leder ett av de sex projekt som fått pengar av länsstyrelsen

Två kvinnor från Karlskoga som också är ensamföretagare har engagerats av Handelskammaren för att främja andra kvinnors företagande. Jenny Johansson och Gun Sättermann ska under två års tid ge sammanlagt 32 kvinnor utbildning i konsten att skapa sin egen säljroll vilket är deras bidrag till att stärka kvinnors företagande.


Gun Sättermann och Jenny Johansson har anlitats av Handelskammaren för att hålla en säljkurs för kvinnor. Det är ett av sex projekt som får pengar av länsstyrelsen för att stärka kvinnors företagande. Foto: Stig Adolfsson

– Jag tycker det är häftigt, detta att två tjejer från Karlskoga samarbetar och kan få ett sånt här uppdrag, säger Jenny Johansson som driver företaget Styletex AB.
Det är Nutek som, på uppdrag av regeringen, dragit igång denna nationella satsning på kvinnors företagande. Programmet heter Främja kvinnors företagande och sträcker sig från 2007 till 2009. Första året satsar Nutek 80 miljoner kronor och av dem går 50 miljoner till länsstyrelserna, som tar emot projektansökningar och fattar beslut om projektbidrag inom affärsutveckling.
Drygt två miljoner kronor, eller 2 090 000 kr tillföll Länsstyrelsen i Örebro län som i sin tur beviljade pengar till sex projekt. Ett av dem har Handelskammaren som projektägare och det är där Jenny Johansson och Gun Sättermann kommer in i bilden.

Ett av sex projekt
– Vi är ett av sex projekt som får pengar från länsstyrelsen, konstaterar Jenny Johansson.
– Vi skrev ansökan tillsammans med Handelskammaren, förtydligar Gun Sättermann och berättar att det handlar om att leda sammanlagt fyra kurser under två års tid. Det är tvådagarskurser med fjorton dagar mellan första och andra dagen.
– Under den tiden får deltagarna personlig coachning via mejl eller telefon från mig eller Gun, säger Jenny Johansson och berättar att den första kursen startar 21 april med dag två 5 maj. Höstens kurs är sannolikt redan fulltecknad och sedan återstår två kurser nästa år av just det här projektet.
Men det betyder inte slutet på möjligheten att boka kursen Sälj för icke-säljare med underrubriken skapa din egen säljroll.

Utgår från individen
– Vi hade den första gemensamma kursen våren 2006 och har sedan dess hållit ett antal kurser. Och det är inte uteslutet att vi kan ha sådana kurser även under tiden som vi medverkar i det här specifika kvinnoprojektet, säger Gun Sättermann.
– Vi utgår från varje individs förutsättningar och grundvärderingar och därför behöver vi inte göra om kursen för att det enbart är kvinnor som får gå, tillägger hon.
Vanligtvis tar de emot tio deltagare men i kvinnoprojektet är det enbart åtta per kurs. Den stora skillnaden, egentligen den enda, är priset. Normalt kostar det 7 000 kronor exklusive moms medan kvinnorna i projektet får betala 2 500 kronor.
– Kvinnors företagande stöttas genom att kvinnorna får betala ett subventionerat belopp, säger Jenny Johansson och tillägger att dom som vill gå deras kurs ska anmäla sig till Handelskammaren och det gäller såväl ordinarie kurser som de i projektet.

Ständig utveckling
Jenny Johansson berättar att hon är inne på sitt 22:a år som professionell säljare medan Gun Sättermann har en bakgrund som kvalitetschef i Boforskoncernen, sen läste hon in en magisterexamen och arbetade ett tag som utbildningschef för Transcom Sverige innan hon 2002 startade eget.
– Mitt företag heter Profeci, som betyder ständig utveckling, säger Gun Sättermann och tillägger att hennes inriktning är ledarskapsutveckling.
– Jag vet hur människor fungerar, säger hon.
Gun Sättermann träffade Jenny Johansson 2004 när hon sålde en kurs i ledarskapsutveckling till Jenny.
– Då såg jag att hon var skärpt och hade analytisk förmåga, säger Gun.
– Och jag såg att Gun hade behov av att sälja sig själv, inflikar Jenny.
– Sen dess har vi coachat varann, säger båda med en mun.
Och inte bara det, dessa två kompetenser beslöt sig för att samverka och våren 2006 hade de sin första gemensamma kurs.
Och på den vägen är det.

Benny Abrahamsson
